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Un network indipendente
di oltre 500 siti premium.

Un bacino di circa
12.000.000 di emalill
Business & Consumer

In concessione esclusiva.

Campagne Cross Device.
Network Brand -safe.
Team dedicati con esperienza

pluriennale nel Digital
Marketing.

Punti di forza

W B \\\

Soluzioni tecnologiche
proprietarie.




Performance
Marketing

Lead generation
Couponing
Database Building

Exclusive Emaill
Marketing

Email Marketing su
database profilati

in concessione esclusiva
con open rate garantito.

Cosa facciamo

—_—

Display Adv

Formati speciali e
video advertising:

floor
widget



SMS
Marketing

Messaggi SMS su
liste profilate
proprietarie

Intent dem

Con una tecnologia
innovativa
intercettiamo gl
utenti realmente
interessati al brand

Cosa facciamo

—

Noleggio
anagrafiche

Circa 1 milione di
numeri di cellulari
con profilazioni
evolute e sempre
aggiornate



P W | mercati
Attualmente B e, e
operiamo

principalmente in: .

Italia

Germania

Francia

Spagna

Siamo sempre alla ricerca
di nuove sfide.




Business
Units

| numeri del 2016

d|g|ta| nel 2016

Professionisti 8 Milioni di euro di fatturato

Exclusive Email
Marketing

12 milioni

nel 2016 “Lindirizzi double op-tin




Servizi



Ridurre il rischio dei nostri clienti
remunerando solo i risultati, questo e cio
che garantiamo.

Risultati verificabili in tempo reale
Risultati garantiti in tempi certi

Consulenza qualificata grazie ad un team - .
dedicato




Obiettivi di questa attivita possono essere:
la richiesta di informazioni, il download di
un Softwar e, | NIl scri zi

La generazione delle lead avviene
solitamente tramite una landing page
realizzata ad hoc in base alle richieste
del | ANamametnce, eon un form che
permette diraccogliere idati utili ( nome,
email, telefono, etc .) insieme al consenso )
esplicito a ricevere comunicazioni - «
pubblicitarie.




Questa attivita consente alle aziende di
costruire ed incrementare il proprio
database, acquisendo al contempo nuovi
potenziali clienti.

LAof f er Coapordcon uno amaggio o
uno sconto raccoglie sempre un notevole
interesse da parte degli utenti. Richiedere
la compilazione di un form permette di
costruire un proprio database di clienti.




Exclusive Emall
Marketing

Pianifichiamo su Database in esclusiva ad
elevata profilazione :

2 milione di anagrafiche Business e

10 milioni di anagrafiche Consumer

Plus

> Team dedicato
> Nessuna sovrapposizione
>Pi attaforma dAiIi nvi

> Open rate garantito

N

Profilazione elevata

o
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| servizi



Exclusive Emall
Marketing

Profiliamo in modo preciso il target dei

destinatari, rispondendo a qualsiasi esigenza:

brand awareness, lancio di prodotti,
acquisizione di nuovi clienti, raccolta di
informazioni, ecc.

B2B B2C

> Area geografica > Sesso

’ Settore Merceologico > Eta

> Forma giuridica > Area geografica
> Professionisti > Titolo di studio
> Numero Dipendenti > Behavioural

’ Fatturato

| servizi




Display
Advertising

Floor Ad/Widget Video

Attraverso formati speciali e grazie alla
tecnologia Nugg.ad, eroghiamo pubblicita a
target specifici a prescindere dalla verticalita
del sito.

Plus

> Brand -safe garantito: operiamo in  white list
> Oltre 500 siti Premium

> Targetizzazione evoluta: audience,
behavioral e remarketing

> Formati speciali: Floor Ad e Widget Video




Display
Advertising

Nugg.ad

La partnership con la DMP nugg.ad ci
consente di erogare pubblicita solo a target
specifici indipendentemente dalla verticalita

del sito.
Tramite | Nnalyzer di
stima dell Aaudi ence 1in

La piattaforma eroga le creativita
esclusivamente al target selezionato con una
tecnologia cookie based.

Tale tecnologia € in grado di riconoscere

| A\utente I n tempo real
la campagna ad un navigatore realmente
interessato al prodotto promosso.




Display
Advertising

Floor Ad

Formato extra-inventory .

> Formati : 300x250; 728x90; 320x100

> Massima attenzione alla viewability

> 500.000 view garantite al giorno

> Appare in prima chiamata

’ Possibilita selezione audience con nugg.ad

> Acquistabile sia in reservation che in
programmatic

Demo

> http://ad.payclick.it/extra/demo/floor_300x250/
> http://ad.payclick.it/extra/demo/floor_728x90/
> http://ad.payclick.it/extra/demo/floor_320x100/




Display
Advertising

Widget Video

Formato extra -inventory che si autoposiziona

nell Aangol o inferiore des
| A\ utente Iin caso di scrol

> Dimensioni customizzabili : 400x225 7z 640x360 px

> Autoplay

> Partenza audio off, attivabile con mouse over

> Getting Focus

> Cross device

>Massima attenzione alla viewability

> Compatibilita VAST 3.0 z VPAID 2.0

> Tracciamenti attivabili: quartili di visualizzazione del
video, azione di chiusura, click, impressions

? Possibilita selezione audience con nugg.ad

> Acquistabile sia in reservation che in programmatic

Demo
> http://ad.payclick.it/extra/demo/widget  /

tro del Si to e se&€
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SMS Marketing

Pianifichiamo invii SMS pubblicitari su liste
profilate proprietarie: 1 milione di anagrafiche

Seguiamo il Cliente nella scelta del tipo di
messaggio da inviare e del momento della
giornata ottimale in cui inviare 'SMS.

Plus

’ Elevato Conversion Rate
> Dati sempre aggiornati
>Piattaforma dAinvio p

> Profilazione elevata: sesso, eta,
geotarget , behaviour segmentation , etc.




SMS Marketing

Oggetto del messaggio possono essere:
messaggi di auguri, richieste di
partecipazione a concorsi a premi,
segnalazione di promozioni commerciali,
ecc.

Gli utenti possono essere invitati a recarsi
ad un evento o ad un punto vendita (magari
con un codice sconto inviato nel
messaggio), a chiamare un numero
telefonico, a cliccare su un link, a
rispondere Sl per essere ricontattati.

| servizi



Intent dem

Retargeting 360 °

UnAi nnovat i v agianificazioad, unitcaa d |
nel mercato italiano, che coniuga i vantaggi

del Retargeting agli alti tassi di conversione

del canale Dem.

Andiamo ad agire su un utente naturalmente B —

i nteressato ad un brand
una comunicazione ad hoc, aumentando
notevolmente i tassi di conversione.

[ NG



Intent dem . "‘“&

Store del Scelta dei ACQUISTO
?Chente Prﬂdﬂm o
Intent DEM

| Non Fnallzza

& % lacquisto
> Y
Match dei cookie sui . .
: ) Invio messaggio
nostri Dli Email personalizzato I
v Extension Target Se lutente non & presente |
nel DB Email
Match dei cookie sul Utilizzo Formati
nostro network di siti Speciali ADV E: Ilﬂk@
Impattanti fl ADVYERTIEING

Retargeting 360°




Da una continua attivita di lead generation
abbiamo costruito un DB di 1 milione di

numeri di cellulari con profilazioni evolute.

Questa attivita e finalizzata a fornire
anagrafiche ai clienti che hanno bisogno
di volumi importanti di  utenti per attivita
di call center.

Elevato Conversion Rate

Dati sempre aggiornati

Profilazione elevata: sesso, eta,
geotarget , behaviour segmentation , etc




Clienti
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Cliente / Sephora
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Obiettivo

Db Building: raccogliere iscritti alla newsletter
incentivandoli con uno sconto riservato per
| N\acqui sto online.

Attivita

> Realizzazionedi Dem e Landing ottimizzate
> Performance Email Marketing

> Reportistica

Risultato

Oltre10.000 anagrafiche raccolte in due
settimane



Cliente / Avon

J[ a : Home
ntatrice Cogmone
ezza cors

Provincia

'AGGI PER TE: Comene

ATTIVITA IN PIENA
)ME E QUANDO VUOI

DO CONSIGLI AD AMICI
1 ATE RISERVATI

ITE LE NOVITA
COSMETICI

.02

Obiettivo

Lead Generation: reclutamento professioniste
di bellezza

Attivita

> Realizzazionedi Dem e Landing ottimizzate
> Performance Email Marketing

> Dispay adv

> Exclusive Email Marketing per avere accesso
a utenza profilata

Risultato

Oltre 6000 lead generate in un anno aumento
del tasso di conversione del 400%



Cliente / Chanel . 03

Obiettivo

Lancio nuovo prodotto: raggiungere utenti
donne over 30, altospendenti, in modo da
ottimizzare la spedizione del messaggio sul
target specifico.

Attivita
Exclusive Email Marketing: invio su

400.000 email con profilazione per
Interesse e storico comportamentale .

Risultato

Open rate 15% - CTR 14%:
pit di 60.000 email lette e oltre 8500 visite al

sito in 3 giorni.



