
digital advertising 



L’ azienda 



Chi siamo 

Da allora gestiamo Campagne Digital trovando il giusto equilibrio  
tra risultati (ROI) e brand awareness. 
Amiamo collaborare con i nostri clienti, per questo motivo  
utilizziamo un approccio consulenziale. 
 
Adottiamo tecnologie proprietarie in grado di garantire il massimo 
controllo nelle campagne. 
 
Siamo soci  IAB (Interactive Advertising Bureau), l'Associazione che 
rappresenta i principali operatori nel mercato della comunicazione 
interattiva. 

Payclick inizia la propria attività 
in Italia nel 2006 



Punti di forza › Soluzioni tecnologiche 
proprietarie 
 

› Un network  indipendente 
di oltre 500 siti premium 
 

› Un bacino di circa 
12.000.000 di email 
Business & Consumer in 
concessione esclusiva e 
con tasso di apertura 
minimo garantito 
 

› Campagne Cross Device 
 

› Network Brand-safe 
 

› Team dedicati con 
esperienza pluriennale nel 
Digital Marketing 



Cosa facciamo 

.01 

Performance  
Marketing 

› Lead generation 

› Couponing 

› Database Building 

› Pay per Lead 

› Pay per Sale 

› Pay per Acquisition 

Exclusive Email 
Marketing 

Database profilati 

in concessione esclusiva 

caricati sulla nostra 

piattaforma. 



I mercati 
Principali Mercati 

Italia 

Germania 

Francia  

Regno Unito 

Spagna 

Brasile 

I nostri database email sono 
In continua crescita. 



Cosa facciamo 

Display 
Advertising 

› Standard IAB 

› Formati speciali 

› Video Advertising 

› Audience Targeting 

› Behavioral Targeting 

› Retargeting 

.02 

Programmatic 

› Private Deal 

› Open Market 

› 5 MIO impression/gg 

› Standard IAB 

› Formati Speciali 

› Video Advertising 
 



I numeri del 2015 

3 
Business 
Units 30 

Professionisti 
digital 8 

Milioni di euro di fatturato 
nel 2015 

Performance 
Marketing 

Display 
Advertising 

Exclusive Email 
Marketing 

900.000 
lead generati nel 2015 

5 miliardi 
di banner view nel 2015 

12 milioni 
indirizzi double op-tin 



Focus 



B2B 1/2 1,5 Milioni di email BtoB 

Caratteristiche 

› Dimensioni Azienda 

› Fatturato 

› Numero Dipendenti 

› Funzioni Aziendali 

 



B2B 2/2 1,5 Milioni di email BtoB 

Esempi di profilazione 

› 11.800 designer, progettisti, costruttori 

› 233.000 dirigenti, quadri, manager 

› 22.000 responsabili del personale 

› 19.000 direttori finanziari 

› 271.000 professionisti PMI italiane 

› 81.000 responsabili IT 

› 104.000 imprenditori PMI 

› 63.000 direttori marketing e comunicazione 



Video Advertising 

Video Floor Ad 

› Start del Video con Audio 

ON cliccando il Floor 

 

› Il video può essere 

skippabile 

 

› E’ possibile definire un 

limite di frequenza 

 



Video Advertising 

Video Box Espandibile 

Il video è attivo e senz’audio, al Mouse Over dell’utente si espande  

con Audio On 

 

Al termine della riproduzione, il video si riduce e riparte senz’audio 

E’ possibile definire un 

limite di frequenza 



Retargeting 360° 

Un’innovativa modalità di pianificazione, unica 

nel mercato italiano, che coniuga i vantaggi del  

Retargeting agli alti tassi di conversione del 

canale Dem. 

 

Andiamo ad agire su un utente naturalmente 

interessato ad un brand attraverso l’invio di una  

comunicazione ad hoc, aumentando 

notevolmente i tassi di conversione. 



Store del 
Cliente 

Scelta dei 
prodotti 

ACQUISTO 

Non finalizza 
l’acquisto 

Invio messaggio  
personalizzato 

Match dei cookie sui 
nostri DB  Email 

Utilizzo Formati 
Speciali ADV 
Impattanti 

Match dei cookie sul 
nostro network di siti 

Intent DEM 

Extension Target 

Retargeting 360° 

Se l’utente non è presente 
nel DB Email 



Clienti 



Clienti 



Case History 



BETTING 

01 
Obiettivo 
Incentivare l’utente ad iscriversi al sito e ad 

effettuare un deposito per giocare. 

Prodotti promossi: Scommesse, Slot e Casinò. 

Canali utilizzati 
Performance Email Marketing 

Display advertising 

Premium Email Marketing 

Risultati 

Ottimizzazione CPA  

Costo Per Deposito 90/120€  

Canali attivati gradualmente, incremento del 
budget  a noi assegnato: +650% in 3 mesi 



FASHION/LUXURY 

02 

DB Building 
200.000 iscritti in 1 mese 

Lead Rate 28,63% 

Canale utilizzato: Performance Email Marketing 

Contest 
Open Rate 20% 

Canale utilizzato  Premium Email Marketing 



FMCG 

03 

Brand Awareness 
Display Advertising, Video Adv, 

Contest 

Premium Email Marketing  

Performance  

Open Rate 15% 

180.000 iscritti in 1 mese 



E-COMMERCE 

04 

Couponing 
250.000 iscritti in mese 

Open Rate 20% 

Canali utilizzati:   

Performance 

Premium Email Marketing 

Contest 
Open Rate 20% 

Canale utilizzato  Premium Email Marketing 

90.000 iscritti in 2 settimane 



grazie per l’attenzione 

Sede Commerciale  
Via Copernico, 38 
20125 Milano 
telefono /  +39 02 92852130 
 

email / info@payclick.it 

fax /  +39 081 0061000 

 
p.iva 06116871218 

Sede Centrale  
Via Antiniana, 2/a 
80078 Pozzuoli (NA) 
telefono /  +39 081 8769220 
 


